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”Flera trender går i rätt riktning”

294 miljoner SEK
NETTOOMSÄTTNING

19 miljoner SEK
EBITDA

Siffrorna inkluderar JOOL Invest AB, Navigo Invest AB och Lessebo Paper AB

Jan-Mars 2026

- Tom Olander, VD på JOOL Group
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VD har ordet

Första kvartalet 2026 visar en portfölj där utvecklingen 
fortfarande skiljer sig åt mellan bolag och branscher, men 
där flera trender går i rätt riktning. För perioden januari–mars 
uppgick kärninnehavens nettoomsättning till 294 MSEK och 
EBITDA till 19 MSEK. 

En av ljuspunkterna är Navigo Invest, där fyra av bolagets 
fem huvudinnehav förbättrade rörelseresultatet under 
kvartalet. Jämfört med föregående år ökade Navigo kvartalets 
nettoomsättning med 7 procent till 162 MSEK medan nettovinsten 
mer än fördubblades till 16 MSEK. Bidragande var ett starkt kvartal 
från innehavet Vinga Group, där såväl EBIT som rörelsemarginal 
mer än fördubblades. Även Nordisk Bergteknik och CalorMet 
stärkte marginalerna medan Geogruppen vände till positivt 
rörelseresultat efter ett kvartal med hög beläggning.

Efter kvartalets utgång offentliggjorde Navigo även investeringen 
i UPerformance, ett hälsoteknikbolag med rötter i elitfotbollen 
och tidigare landslagsspelaren Gustav Svensson som VD. Vi 
säger varmt välkommen till gruppen och konstaterar att bolagets 
erbjudande ligger rätt i tiden, då förebyggande och mätbar 
hälsovård blir en allt viktigare strukturell samhällstrend. 

Vi kan konstatera att servicebolagen fortsätter tillhöra 
gruppens tillväxtmotorer. Barkonsult inledde året med flera nya 
samarbeten inom restaurang, bar, retail och varumärkesaktivering. 
Omsättningen för januari-mars ökade med över 30 procent 
jämfört med föregående år och bolaget upprätthåller därmed de 
senaste årens starka trend. 

Även JOODIN har haft en god start på 2026. Bolaget ser 
stärkt efterfrågan och gick igenom sitt säsongsmässigt svaga 
första kvartal med bibehållen personalstyrka - något som få 
konkurrenter klarat av. Bland mycket annat har JOODINs senaste 
tillskott JOODIN Rör tagit hem viktiga projekt i Jönköping och 
byggt upp en orderstock som skapar god stabilitet framåt.

På industrisidan är bilden mer blandad. Lessebo Paper 
påverkas fortsatt av en försiktig marknad inom flera grafiska 
och industriella segment, men bolaget redovisade positiv 
EBITDA under kvartalet. Bolaget har förstärkt den skandinaviska 
försäljningsorganisationen, ökat tillgängligheten för Scandia 
2000-sortimentet och fortsatt synas i kreativa sammanhang 
såsom Guldägget.

Något som är tydligare än någonsin är hur våra partnerskap spelar 
en viktig roll för gruppens långsiktiga relationer och engagemang. 
Under våren har JOOL Group återigen varit på plats vid 

Göteborgsvarvet tillsammans med World Childhood Foundation 
och UPerformance, samtidigt som vi förlängt partnerskapet med 
Nordea Open i Båstad. Vinga Group kommer traditionsenligt vara 
på plats under seglingstävlingen Match Cup i Marstrand och i år 
även anordna en kapitalmarknadsdag. Dessutom anordnas events 
i samband med fotbolls-VM i Nordamerika. 

För oss möjliggör dessa evenemang mängder av viktiga samtal 
och möten som utgör en naturlig livsnerv för våra verksamheter, 
i gränslandet mellan entreprenörskap, idrott, affärer och 
samhällsengagemang. Om du inte tagit tillfället i akt tidigare så 
hoppas jag du passar på att besöka oss i år.

TOM OLANDER
VD och grundare
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Finansiell översikt

* Utvalda gruppbolag

Omsättning per verksamhetsområde*
(MSEK) 

Anställda per affärsområde

142

328

108

10 1
11

Övrigt

Industri

Service

Tech

Media

Jan-Mars

226

Finans & 
investeringar

136

Industri - 
Trä & Papper

77
Service

Jan-Mars
Lessebo Paper AB

(ej reviderat)

Navigo Invest AB (publ) Nordisk Bergteknik AB

Nettoomsättning 89 162 811

EBITDA 1,0 27,9 103

Marginal (%) 1,2 17,2 12,8

Ägarandel 49% 40% 12%

Nettoomsättning kärninnehav, MSEK

Innehav i urval (MSEK)

Finans & 
investeringar

Navigo Invest

162

JOOL Invest 

42

Lessebo Paper

89
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Finansiell koncernställning*

* Inkluderar ej reviderad finansiell information   
** Inkluderar Navigo Invest efter förvärv av Vingagruppen per 2023-04-01
*** Tillgångar är redovisade till ingångsvärden enligt K3-modell. Förändring av eget 
kapital under 2023 är hänförlig till avyttring av Vingagruppen till Navigo Invest.

JOOL Invest koncernhistorik (MSEK)**

Eget kapital, koncernen (MSEK)***
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* Estimerade siffror, inkluderar icke reviderad finansiell information
** Det angivna ägandet av Pecunia Asset Management, Hubins och Grundingen Fastighets 
inkluderar partnerstrukturen inom dotterbolaget JOOL Capital Partner AB

JOOL-gruppen är hel- eller delägare i ett antal företag i olika branscher. Nedan redogörs 

för gruppens huvudsakliga innehav, med moderbolaget JOOL Invest AB:s ägarandel,

direkt och indirekt, per 31 mars 2026.

Våra innehav

(Miljoner SEK) Intäkter

Bolag   Affärsområde Q1 2025  Q1 2026*  Ägarandel** Innehav sedan Bokfört värde

ESS-ENN Timber   Industri  65  33  100%  2008  9,3 

JOWO Group  Industri  22,4  14,6  100%  2018  28,9

Lessebo Paper   Industri  93  89  49%  2015  19,7

Hubins    Fintech   4,7  4,5  94,7%  2018  91,9

JOODIN    Service   14,5  18,1  40%  2020  0,53

Barkonsult   Service  45  59  27%  2022  0,0075

Grundingen Fastighets  Fastigheter  1,8  1,9  18%  2017  43,4

Relevance Communication Media  9,3  8  11%  2025  3,7

Norra Finans Sverige   Finans & investeringar 62  62  40%  2017  90,9

Pecunia Asset Management  Finans & investeringar   1,9  2,4  51%  2014  0,3

Navigo Invest  Finans & investeringar 151  162  40%  2023  299

           – Vinga Group  Finans  51  47  40%  2023

           – Geogruppen  Industri  9,1  12,6  28%  2023

           – CalorMet  Industri  22,7  28,2  38%  2017

           – Chemgroup  Industri  69  75  20%  2023

           – Nordisk Bergteknik Industri  828  811  12%  2016

Intäkter

Under våren sponsrade Lessebo Paper återigen Guldägget, Sveriges ledande tävling inom kreativ kommunikation och design. 

Galans tryckta material producerades på Lessebo Colours Pitch Black 9099 och Scandia 2000.
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Göteborgsvarvet 2026 - JOOL Group, 
UPerformance och Childhood

Den 23 maj deltog JOOL Group återigen i Göteborgsvarvet – 
världens största halvmaraton och en av årets stora folkfester i 
Göteborg. Årets lopp var slutsålt med 55 000 löpare redo att ta sig 
an de 21,1 kilometrarna genom staden.

Tillsammans med den långsiktiga partnern World Childhood 
Foundation och hälsoteknikbolaget UPerformance fanns JOOL 
Group på plats i startområdet. I tältet kunde besökare göra ett 
gratis fystest och jämföra sina resultat med UPerformances VD, den 
tidigare elitfotbollsspelaren Gustav Svensson. 

Besökare kunde även lära sig mer om Childhoods viktiga arbete för 
barns rättigheter och köpa armband till stöd för organisationen. För 
de yngre besökarna fanns möjlighet att göra egna hejaskyltar inför 
loppet, på papper från gruppbolaget Lessebo Paper.

Efter loppet summerade UPerformance en dag med många 
genomförda tester, tävlingar och uppskattade möten i tältet. Även 
partners som Craft och Stadium bidrog med priser till flera av 
dagens starkaste prestationer. 

Tack till alla löpare, besökare, partners och kollegor som bidrog till 
ännu ett lyckat Göteborgsvarv! 

Snabbast i gruppen
Årets snabbaste JOOL Group-kollega blev återigen Anton 
Allansson från Vinga Group, som sprang in på tiden 1:23:17 – 
en förbättring jämfört med fjolårets 1:24:16. 

Bakom resultatet ligger en målmedveten träningsperiod med 
mellan 20 och 30 mils löpning per månad. Anton sprang även 
Varvetmilen cirka fem veckor före Göteborgsvarvet för att få 
en känsla för formen i tävlingsmiljö.

“Jag har framför allt tränat mer än inför förra årets lopp. Under 
hösten låg jag på ungefär 15–20 mil per månad, jämfört med 
10–15 mil året innan, och sedan har jag försökt springa 3–4 
mil mer per månad än föregående år”, säger Anton.
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JOOL Group fortsätter sitt partnerskap med Nordea Open i Båstad 
även 2026. För JOOL Group är den klassiska tennisturneringen 
en viktig mötesplats där koncernens bolag kan bygga relationer, 
skapa nya affärskontakter och samlas kring entreprenörskap, 
idrott och samhällsengagemang.
 
Sedan JOOL Group inledde partnerskapet med Nordea Open år 
2023 har tennisveckorna i Båstad blivit en naturlig samlingspunkt 
för gruppens bolag, kunder och samarbetspartners. I en miljö där 
sport, näringsliv och människor möts skapas utrymme för samtal, 
nätverkande och nya perspektiv. Det fortsatta partnerskapet över 
2026 är därför en naturlig förlängning av ett samarbete som visat 
sig skapa värde på flera nivåer.

"Nordea Open i Båstad har blivit en uppskattad mötesplats för oss. 
Här får våra bolag möjlighet att träffa kunder, partners och andra 

JOOL Group fortsätter som partner till Nordea Open

företag i ett sammanhang som präglas av både kvalitet, energi 
och öppenhet. Det är ett partnerskap som passar oss väl, inte 
minst eftersom det också ger oss möjlighet att lyfta fram viktiga 
samhällsfrågor tillsammans med Childhood,” säger VD Tom Olander.

JOOL Group kommer även 2026 att bidra till att bolagets partner 
World Childhood Foundation får en synlig plats under Nordea Open. 
Childhood bedriver sedan 1999 ett viktigt arbete för att förebygga 
sexuella övergrepp mot barn. I tillägg till övriga aktiveringar 
tillsammans med organisationen planeras i år även en temadag för 
barn med fokus på hälsa och idrott.

Nordea Open äger rum mellan 6-19 juli 2026. Årets upplaga är 
den 78:e i ordningen, vilket gör turneringen till en av de äldsta 
tennisturneringarna i världen. Evenemanget utgör en av sommarens 
mest välrenommerade mötesplatser i svenskt näringsliv och idrott.

RLVNC Q1: Stärker plattformen, 
behåller intakt marknadsposition

Relevance Communication Nordic AB redovisade en 
nettoomsättning om 8,0 MSEK och EBITDA till -0,8 MSEK för 
det första kvartalet 2026. Kvartalets distribution påverkades 
av Googles core update i december 2025. Enligt bolaget 
påverkades särskilt trafiken via Google Discover, som är en viktig 
distributionskanal för RLVNC:s digitala medieplattformar. 

Samtidigt betonar bolaget att de underliggande 
marknadspositionerna är intakta och att trafiken återhämtats 
tydligt efter kvartalets utgång. Under perioden har RLVNC även 
tagit hem drift och utveckling av sina digitala plattformar, vilket 
enligt bolaget har minskat beroendet av externa leverantörer, 
sänkt de löpande driftkostnaderna och förbättrat sajternas 
prestanda. Bolaget lyfter även utvecklingen inom rörligt innehåll, 
där den nya tv-satsningen Ekdals Perspektiv fick ett starkt 
genomslag under lanseringen. 

Relevance Communication, som är ett av JOOL-gruppens senaste 
innehav, är noterat på marknadsplatsen Nordic SME sedan 2017.
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Navigo Invest inleder 2026 starkt – 
bred resultatförstärkning i portföljen
Navigo Invest AB offentliggjorde den 7 maj sin delårsrapport för 
första kvartalet 2026. Bolaget redovisade en stark inledning på 
året, där nettoomsättningen ökade till 162,1 MSEK (151,5) och 
rörelseresultatet före avskrivningar och resultat från intressebolag 
uppgick till 27,9 MSEK (17,5). Periodens resultat efter skatt uppgick 
till 16,0 MSEK (6,6).

Substansvärdet per den 31 mars 2026 uppgick till 10,09 kronor 
per stamaktie, jämfört med 10,02 kronor vid utgången av 2025, 
motsvarande en ökning om 0,7 procent under kvartalet.

”Navigokoncernen har inlett 2026 med tydligt momentum. Fyra 
av fem portföljbolag förbättrade sitt rörelseresultat under kvartalet 
och flertalet av innehaven uppvisar samma förbättringstrend på 
rullande tolv månader”, kommenterar Oscar Rolfsson, VD för 
Navigo Invest AB.

Vinga Group levererade ett starkt kvartalsresultat, CalorMet 
fortsatte utvecklas väl med organisk tillväxt och stärkt marginal, och 
Geogruppen vände till positivt rörelseresultat efter ett kvartal med 
hög beläggning. Även Nordisk Bergteknik förbättrade lönsamheten 
under perioden.

Utvecklingen visar att de effektiviserings- och förbättringsåtgärder 
som genomförts i Navigos portfölj nu i högre grad börjar synas i de 
operativa resultaten. Sammantaget ger rapporten en positiv bild av 
början på 2026, med fortsatt fokus på lönsamhet, kassaflöden och 
långsiktigt värdeskapande. 

Läs rapporten i sin helhet här.

JOOL Invest AB har överlåtit 1 031 251 aktier vardera i Navigo 
Invest AB (publ) till Claes Mellgren och Per-Olof Andersson, 
storägare i industrikoncernen AQ Group. Genom affären blir de 
båda entreprenörerna två av Navigos tio största ägare.

Claes Mellgren och Per-Olof Andersson grundade AQ Group 1994 
och har under drygt tre decennier byggt upp bolaget till en ledande 
industrikoncern, idag noterad på Nasdaq Stockholm Large Cap. 
Claes Mellgren är i dag styrelseordförande i AQ Group och Per-Olof 

Andersson är styrelseledamot; båda är fortsatt betydande ägare i 
AQ Group, med en ägarandel om cirka 17 procent vardera.

Navigo Invest är ett noterat investmentbolag med fokus på 
långsiktigt värdeskapande i små och medelstora svenska bolag, 
främst inom B2B-segmentet. Bolagets affärsmodell bygger på att 
identifiera, utveckla och synliggöra värden i sina innehav över tid. 
JOOL Group blev huvudägare i Navigo under 2023, i samband med 
Navigos förvärv av finanskoncernen Vinga Group.

"Det är mycket positivt att Claes Mellgren och Per-Olof 
Andersson nu tar plats bland de större ägarna i Navigo. De har 
under lång tid visat enastående förmåga att bygga bolag med 
långsiktighet, lönsamhet och stark företagskultur. Att dessa erfarna 
företagsbyggare väljer att bli långsiktiga delägare i Navigo ser vi 
som ett styrkebesked", säger Tom Olander, VD för JOOL Group.

JOOL Group har överlåtit aktieposter 
i Navigo till Claes Mellgren och 
Per-Olof Andersson

https://storage.mfn.se/f5b728af-9165-40f4-9f7c-fb9385752d6e/navigo-q1-2026.pdf
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Navigo Invest blir delägare i 
UPerformance

Efter det första kvartalets utgång offentliggjorde Navigo Invest att 
bolaget ingått avtal om att bli delägare i Universal Performance 
AB (”UPerformance”), ett svenskt hälsoteknikbolag med rötter i 
elitidrotten och en tydlig ambition att växa inom förebyggande, 
datadriven och mätbar hälsa. Investeringen innebär att Navigo 
förvärvar 19,9 procent av aktierna i bolaget.

UPerformance erbjuder systematiska förebyggande hälsotester med 
utgångspunkt i metoder sprungna ur elitidrotten. Erbjudandet har 
även anpassats mot företag, som genom förebyggande hälsotester 
vill bidra till lägre sjukfrånvaro, högre produktivitet och mer 
välmående medarbetare. Affären har möjliggjorts genom innehavet 
Vinga Groups engagemang som partner till IFK Göteborg.

VD för UPerformance är Gustav Svensson, tidigare 
elitfotbollsspelare med lång karriär i bland annat IFK Göteborg 
och med 32 A-landskamper för Sverige. En av medgrundarna är 
Dale Reese, som har många års erfarenhet från medicinska team 
i organisationer som IFK Göteborg, Real Madrid och svenska 
fotbollslandslaget. 

”För oss är det här ett viktigt steg. Med Navigo som delägare stärks 
våra möjligheter att utveckla bolaget, nå fler kunder och växa med 
ett erbjudande som skapar värde både för idrottsrörelsen och 
för företag som vill driva ett proaktivt hälsoarbete”, säger Gustav 
Svensson, VD för UPerformance.

Oscar Rolfsson VD Navigo Invest, Gustav Svensson, VD UPerformance, 

Tom Olander, VD Vinga Group

”UPerformance är ett ungt, datadrivet hälsoteknikbolag med rötter 
i elitidrotten, hög trovärdighet genom sina grundare, och en uttalad 
målsättning att ta marknadsandelar på en växande marknad. Vi ser 
fram emot att genom Navigos kunnande och nätverk bidra positivt 
till bolagets utveckling”, säger Oscar Rolfsson, VD för Navigo Invest. 

Läs hela pressmeddelandet här.

Lessebo Paper: Ökad tillgänglighet 
på Scandia 2000 genom samarbete 
med Kalmar Kuvert
Lessebo Paper har ingått ett samarbete med Kalmar Kuvert, som 
gör det möjligt för kunder i Sverige, Norge och Danmark att beställa 
det obestrukna premiumpapperet Scandia 2000 i mindre volymer. 
Sedan början av 2026 har papperet funnits tillgängligt via Kalmar 
Kuvert i förpackningsbeställningar och kvantiteter upp till en hel 
pall, vilket kompletterar Lessebo Papers direktförsäljning av större 
volymer och projektbaserade beställningar.

Scandia 2000 är ett väletablerat papper inom grafisk produktion, 
känt för sin höga ytfinish, utmärkta tryckbarhet och jämna kvalitet. 
Det tillverkas i Lessebo i sydöstra Sverige, har ett av branschens 
lägsta koldioxidavtryck och är ett obestruket premiumpapper som 
finns i tre nyanser: White, Natural och Ivory.

”Med vår långa erfarenhet av Scandia 2000 möter vi en tydlig 
efterfrågan från kunder som vill arbeta med ett premiumpapper 
även i mindre volymer, utan att kompromissa med kvalitet eller 
klimatprestanda”, säger Ulf Andersson, marknadschef på 
Kalmar Kuvert.

Läs hela nyheten här.

https://navigoinvest.com/inlagg/?slug=navigo-invest-blir-delagare-i-uperformance
https://lessebopaper.com/increased-availability-scandia-2000-sweden-norway-denmark-collaboration-kalmar-kuvert/
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Lessebo Paper stärker skandinavisk 
närvaro med ny Key Account Manager
Lessebo Paper har utsett Toivo Persson-Travesset till Key Account 
Manager. Han ansluter sig till det säljteam som ansvarar för den 
skandinaviska marknaden. Han tillträdde sin tjänst den 1 april och 
kommer fokusera på att utveckla och stärka relationerna med 
kunder inom den grafiska branschen i hela Norden.

Under det första kvartalet tog Jönköpingsbolaget JOODIN Rör 
hem ett fint projekt - BRF Sjölyckan i Jönköping. Projektet omfattar 
nyproduktion av totalt 79 lägenheter fördelade på två huskroppar, 
inklusive trapphus, garage och källarutrymmen. Detta är en stark 
affär som ytterligare befäster bolagets position på marknaden. I och 
med detta projekt har JOODIN Rör en orderstock på närmare 50 
miljoner kronor, vilket skapar en stabil grund framåt.

Hallins Måleriservice och JOODIN Rör flyttade för en tid sedan ihop 
i befintliga lokaler. Resultatet har blivit fantastiskt fint, och lokalerna 
har verkligen lyft både känsla och funktion i vardagen. Vi hoppas 
att alla i personalen har kommit till rätta och trivs i den nya miljön. 
Fastigheten passar bolagets verksamhet väldigt bra och skapar 
goda förutsättningar för samarbete, utveckling och fortsatt tillväxt.

JOODIN - Nya projekt och 
nya lokaler 

Toivo Persson-Travesset har mer än 20 års erfarenhet från den 
grafiska branschen och har byggt upp ett starkt nätverk på 
hela den nordiska marknaden. Han kommer till Lessebo Paper 
från Unitedprint i Dresden, där han hade befattningarna som 
försäljningschef för Norden och Baltikum samt landschef för 
Sverige, med ansvar för försäljning och kundrelationer i hela 
regionen.

”Vi är mycket glada över att välkomna Toivo till Lessebo Paper. 
Hans djupa branschkunskap och omfattande nordiska nätverk 
gör honom till ett värdefullt tillskott när vi fortsätter att stärka 
positionen inom premium- och hållbart papper”, säger Jens Olson, 
VD för Lessebo Paper.

I sin nya roll kommer Persson-Travesset att arbeta nära tryckerier 
och andra kunder inom den grafiska branschen i Skandinavien, med 
fokus på långsiktiga partnerskap och att ytterligare stärka Lessebo 
Papers position som leverantör av högkvalitativt och hållbart papper.

”Jag ser verkligen fram emot att bli en del av teamet på Lessebo 
Paper och bidra till utvecklingen av verksamheten på den nordiska 
marknaden”, säger Toivo Persson-Travesset.
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Vinga Group förlänger som 
Premiumpartner till IFK Göteborg
Vinga Group förlänger sitt avtal som Premiumpartner till IFK 
Göteborg i ytterligare två år. Förlängningen innebär att Vinga 
behåller samma partnernivå och fortsätter stötta en av Sveriges 
mest folkkära fotbollsklubbar, på och utanför planen.

Genom det förlängda partnerskapet fortsätter Vinga att vara en 
långsiktig del av klubbens nätverk och matchnära sammanhang, 
samt ett stöd i klubbens bredare utveckling. Utöver exponering och 
nätverkande omfattar samarbetet även ett fortsatt engagemang i ”IFK 
Göteborg i Samhället” – klubbens hållbarhets- och samhällsarbete 
som med fotboll som verktyg vill motverka utanförskap och bidra till 
ökad delaktighet, trygghet och bättre hälsa.

”IFK Göteborg står för mer än fotboll. Samarbetet ger oss möjlighet 
att bidra långsiktigt – både genom klubbens starka nätverk och 
genom samhällsengagemanget som gör verklig skillnad i Göteborg. 
Samtidigt hoppas vi kunna bidra till klubbens fortsatta framgångar, 
och att vi tillsammans får uppleva fler stora blåvita ögonblick – gärna 
även i Europa – kommande säsonger”, säger Tom Olander, grundare 
av Vinga Group.

”Det känns väldigt bra att Vinga Group fortsätter som 
Premiumpartner. Vi har lärt känna varandra väl och ser ett 
partnerskap som utvecklats både relationsmässigt och kommersiellt. 
Att Vinga dessutom är engagerade i IFK Göteborg i Samhället 
gör samarbetet extra värdefullt – vi ser fram emot två nya år 
tillsammans”, säger Gabrielle Persson, ansvarig säljare hos IFK 
Göteborg.

Navigo Invest: Geogruppen vinner 
borrningsuppdrag på Roslagsbanan
Under det första kvartalet säkrade GEO-gruppen ett omfattande 
borrningsuppdrag inom projekt Roslagsbanan i Stockholm. 
Beställare är Trafikförvaltningen och kund i uppdraget är Bjerking. 

Uppdragets värde uppgår till cirka 12 miljoner kronor och 
planeras pågå under perioden januari till juni. Uppdraget omfattar 
kärnborrning och hammarborrning och utgör en viktig del av de 
geotekniska undersökningarna inför byggnationen av en ny tunnel 
inom Roslagsbanans utbyggnad. 

"Det här är ett betydelsefullt uppdrag för oss och ett kvitto på vårt 
kunnande inom avancerade borrningsarbeten för infrastrukturprojekt. 
Att få bidra med underlag till ett så viktigt kollektivtrafikprojekt som 
Roslagsbanan är ett stort ansvar och ett förtroende vi värdesätter 
högt", säger David Nilsson, VD för GEO-gruppen.

Läs hela nyheten här.

https://navigoinvest.com/inlagg/?slug=navigo-invest-ab-navigos-portfoljbolag-geo-gruppen-vinner-omfattande-borrningsuppdrag-pa-12-mkr-for-roslagsbanan-43bee118&utm_source=ig&utm_medium=social&utm_content=link_in_bio&fbclid=PAZXh0bgNhZW0CMTEAc3J0YwZhcHBfaWQPOTM2NjE5NzQzMzkyNDU5AAGneelui0-EW7zxbyIyLnmLXwO6hXytmIGOtaHiKe0ktNfSbNNtdyV68qmaej4_aem_SNz1iKRVw-FsszdFux6IAQ
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Barkonsult: nya avtal och ökad 
marknadsnärvaro

För många företag är sena betalningar inte bara en administrativ 
belastning, utan även en fråga som påverkar kassaflöde, planering 
och möjligheten att driva verksamheten framåt.Norra Finans Inkasso 
erbjuder stöd genom hela processen, från första krav till avslutat 
ärende. Arbetet bygger på en kombination av effektiv kravhantering, 

Norra Finans - Sluta jaga fakturor personlig service och lokal förståelse, med särskild kompetens inom 
gränsöverskridande ärenden mellan Sverige och Finland. 

Norra Finans betonar att inkasso inte enbart handlar om att driva in 
skulder, utan också om att skapa långsiktigt bättre betalningsrutiner. 
Flera kunder beskriver att bolagets tjänster haft positiva effekter på 
deras verksamhet.

”När vi började använda Norra Finans Inkasso hade vi väldigt många 
inkassoärenden. Idag har vi inga alls, tack vare att tjänsten har 
bidragit till en helt ny betalningskultur bland våra kunder. De vet nu 
att det inte lönar sig att skjuta upp betalningen, utan att fakturorna 
måste betalas i tid.”
Fastighetsägare i Norrbotten

”En bra samarbetspartner! Vi använder deras inkassosystem och 
det är bra och lätt att arbeta i. Vi har en kontaktperson som vi kan 
vända oss till och vi får snabb återkoppling. Lyhörda och verkligen 
intresserade av hur vi kan utvecklas tillsammans!”
Välstädat

Under det gångna kvartalet har Norra Finans fortsatt stärka 
sin lokala närvaro. Bolaget deltog bland annat på Nolia Karriär 
i Luleå samt på Inspirationsdagen på Rajalla, med fokus på 
rekryteringsmöjligheter i Haparanda- och Tornio-regionen. 
Deltagandet ligger i linje med Norra Finans tillväxt och förankring 
i norra Sverige och Finland. Genom närvaron i båda länderna 
utvecklar Norra Finans sitt erbjudande som en nära och 
lösningsorienterad finanspartner för företag som vill stärka sin 
likviditet, struktur och kontroll.

Barkonsult har inlett 2026 med hög aktivitet och flera nya 
samarbeten inom både restaurang, bar, retail och varumärkesak-
tivering. Bland annat tecknade bolaget ett nytt avtal med Urban 
Italian Group, som omfattar produkter ur samtliga produktområden 
i Barkonsults portfölj. Avtalet understryker bolagets bredd som 
helhetsleverantör till aktörer med höga krav på kvalitet, funktion 
och upplevelse.

Barkonsult har även tecknat avtal med 20-gruppen, restauranggrup-
pen bakom bland annat Tjoget – en av Sveriges mest internationellt 
uppmärksammade barer och den första svenska baren att ta plats på 
The World’s 50 Best Bars-lista. Samarbetet stärker Barkonsults när-
varo i den svenska bar- och restaurangscenen och visar på fortsatt 
förtroende från några av branschens mest tongivande aktörer.

Samtidigt har bolagets nya samarbete med Dagab, som gick igång 
i januari, öppnat för leveranser till bland annat Axfood-kedjorna 
Snabbgross och Hemköp. Det innebär att Barkonsult breddar sin 
distribution ytterligare och når nya kanaler inom både restaurang-
grossist- och dagligvaruhandeln.

Även på varumärkessidan har aktiviteten varit hög. Three Cents går 
in som sponsor till Sweden Rock, där Barkonsult kommer att driva en 
Three Cents-bar inne på VIP-området. Därtill har bolaget genomfört 

en agaveturné med föreläsningar i flera städer, som lockat fulla hus 
och ytterligare stärkt Barkonsults roll som en kunskapsdriven aktör 
inom bar, dryck och premiumsortiment.

Sammantaget visar kvartalet hur Barkonsult fortsätter att kombinera 
starka kundrelationer, bred distribution och varumärkesbyggande 
aktiviteter med djup branschkunskap.
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Nordisk Bergteknik Q1: Ökad 
lönsamhet och goda tillväxtmöjligheter

Nordisk Bergteknik inledde 2026 med förbättrad lönsamhet, 
trots ett fortsatt försiktigt marknadsklimat och ett första kvartal 
som normalt påverkas av säsongsmässigt svagare aktivitet. 
Nettoomsättningen om 811 MSEK var marginellt lägre än 
motsvarande period föregående år, medan justerad EBIT stärktes 
med cirka 35 procent till 28 MSEK, motsvarande en EBIT-marginal 
om 3,5 procent.

Bolaget pekar på fortsatt utmanande marknadsförhållanden, 
men ser samtidigt en successivt högre aktivitet inom större 
infrastrukturprojekt, bland annat Ostlänken och Norrbotniabanan. 
Kassaflödet från den löpande verksamheten förbättrades till -5 
MSEK, jämfört med -29 MSEK föregående år.

”Positivt är att den justerade EBIT-marginalen stärktes med 1 
procentenhet till 3,5 procent, och visar att vårt fokus på lönsamhet 
före volym samt effekten av det förändringsarbete som bedrivits 
skapar värde och en konkurrenskraftigare koncern”, säger Andreas 
Christoffersson, VD för Nordisk Bergteknik.

Läs hela rapporten här.

Hubins på TechArena och gemensamt event med Connoisseur och Fuels

Under det första kvartalet fortsatte Hubins att synas i relevanta 
sammanhang för investerare, entreprenörer och aktörer inom 
fintech. I februari deltog bolaget på TechArena i Stockholm, ett 
av Nordens ledande mötesplatser för teknik, innovation och 
affärsutveckling, där fokus låg på hur digital infrastruktur och ny 
teknik möjliggör nästa generations finansiella lösningar.

I mars bjöd Hubins även in till ett exklusivt event tillsammans med 
Connoisseur och Fuels, med fokus på onoterade investeringar, 
struktur, kapitalförsäkring och möjligheterna att frigöra 
likviditet utan att behöva sälja tillgångar. Sammantaget speglar 
aktiviteterna Hubins fortsatta arbete med att bygga relationer i 
investerarmarknaden och öka kännedomen om bolagets lösning 
för smartare ägande av onoterade och alternativa investeringar.

https://nordiskbergteknik.se/pressmeddelande/delarsrapport-q1-okad-lonsamhet-och-goda-tillvaxtmojligheter/

